Digital Video Recorder내장형 LCD생산 업체인 울산 소재  중소 기업 (주)삼전 캐나다 비거주 투자기업 현지 창고 활용으로 새로운 북미 수출 시장 개척
( 중소기업 진흥공단 캐나다 보안/IT 전문 유통 진출 지원 사업 참여 성과)
중소기업 진흥공단 과 캐나다 수출 지원 센터 나노브(Nanov)에서는  특수 전문 유통망 진출 지원사업의 일환으로 캘거리, 밴쿠버  로드쇼를 개최 하였다.  2006년 7월 26일 부터 2006년 8월 2일까지 현지 방문을 하고 8월 30일까지 사후 판촉을 실시하는  6개 기업이 참여한  이번 프로젝트는 일반 시장 개척단과는 달리 단기간 집중 지원 프로젝트로 캐나다 보안/IT 최대 유통망 인 Burtek System에 직접 방문하여 현지 유통망의 현황파악, 애로사항 청취, 업체 제품 홍보를 통하여   관련제품을 구매하러 오는 딜러와 보안 설치업자들에게 상품 시연을 하고 현장판매를 할수 있는 방안을 모색한 색다른 행사로 단기간내 수출계약에 초점을 맞춘 행사로 참여업체의 호평을 받았다.
중소기업 진흥공단에서는 오랜 기간동안 프로젝트의 타당성을 면밀히 검토하여 행사전 현지 유통망에서 필요한 상품을 파악 홍보하여 가능성이 높고 중복되지 않게 세분화된 품목  6개 생산업체를  선정하였으며 참여 업체에서도 행사전 현지 진출에 대한 방안을 검토하는등 철저한 준비를 하였다.  특히 북미  수요가 늘어나고 있는  첨단  IT 관련 보안 상품인 DVR내장형 LCD생산업체인 (주) 삼전에서는 중소기업진흥공단과  캐나다 수출지원 나노브 센터를 통하여  행사전 제품홍보, 호환성과 Networking을 현지화한 신제품 소개 하였으며  캐나다 비거주 수입업체  현지 재고 관리방법 (Non Resident Importer)을 통하여 이번 행사기간중 11만불의  수출 물량을 선적 하였다. (주)삼전의  이 상락상무이사는 “ 20억불 시장의 캐나다 보안/IT 유통망 시장중 DVR내장형 LCD의 시장 규모을 1억불의 10%  1000만불 판매를 목표중 이번행사기간중 11만불의 수출 물량 선적을 한 뜻있는 행사 였읍니다.  삼전은 이번  중소기업 진흥공단 프로젝트를 통하여  

a.캐나다 보안 전문 유통시장 신규시장을 확보하고 
b. 향후 미국시장 진출의 교두보를 확보 

 c.현지 유통망 판매를 통한 생생한 현장 감각을 익힐 뿐만 아니라 
d.딜러, 설치업자를 상대로한 현장 판매로 수출 성약이 된데 큰 의미가 있고 
e. Just on time delivery(적기 납품) 체계를 형성시켜 
삼전의 “DVR Plus” 라는 새로운 제품을 수출하게 되었으며  FOB Vancouver현지  판매할수 있는 물꼬를 틀어 주어 판매를 더욱 활성화 할수 있는 계기를 주었다며  이번 로드쇼를 시작으로  10월 보안 전시회에서 성과를 가져올수 있도록 공단의 지속적인 지원을 요청이 필요 합니다.” 라고 밝혔다. 
Oil Sand 개발로 북미에서 경제적인 붐이 일어나면서 건축이 활황되고 있는 알버타주 캘거리에서는 캘거리 병원 보안/IT S/I업체,  Shell의 보안시설 설치, 캘거리 법원 신축건물 보안/Control Center, 지문인식기 모듈등에 관심을 가진 현지 업체들과의 상담을 통하여 참석업체의 분위기가 고무되는등 캐나다 보안/IT시장 공략에 분수령을 가져온 Road Show였다.. 

밴쿠버 2006년 8월 2일  

